
Descriptif :

Avec d’autres entreprises de votre secteur d’activité, vous appréhendez, à l’occasion d’un séminaire 
organisé par nos partenaires locaux (le réseau de Chambre de Commerce et d’industrie françaises à 
l’étranger et le réseau des Missions Economiques d’ Ubifrance), tous les aspects du marché ciblé (culturels, 
législatifs, juridiques, fiscaux...). 

L’organisation de rendez-vous collectifs avec des acteurs locaux et la visite de sites vous permettront 
d’évaluer l’état de la concurrence locale et les différents débouchés. 

Des rendez vous individuels avec des partenaires potentiels (client finaux, distributeurs, importateurs…) 
vous sont aussi proposés afin d’initier des partenariats ou des flux commerciaux.

Modalités :

Ces missions sont de deux types :

•	 des packages clés en main, en général proposés par le réseau des Chambres de commerce et d’industrie 
d’Aquitaine : outre la prestation d’organisation de la mission sur place (séminaires, visites, rendez vous 
collectifs et rendez vous individuels), ce package inclut toute la logistique liée au déplacement (billet 
d’avions, transferts, hôtels…);

•	 la prestation d’organisation de la mission sur place uniquement – (séminaires, visites, rendez vous 
collectifs et rendez vous individuels). Ce sont en général des prestations proposées par Ubifrance et 
les Missions Economiques. Dans ce cas, tout l’aspect logistique est à votre charge (organisation et 
financement).

Coût de la prestation : 

Les coûts de ces prestations varient bien évidemment selon les destinations et le contenu de la mission.

Il est à noter que certaines missions peuvent bénéficier de subventions régionales, sous réserves 
d’éligibilité de votre entreprise.

Pour effectuer une mission de développement de marché :

Contactez le Conseiller en Développement International de votre Chambre de commerce et d’industrie.

En début d’année, un programme d’actions régional (incluant toutes les missions de développement de marchés 
proposées par les opérateurs régionaux) est à votre disposition sur le site internet d’Aquitaine International  
(www.aquitaineinternational.com), ce qui vous permet de planifier vos déplacements selon notre offre et votre 
stratégie.

Le programme des missions de découverte d’un marché organisées au niveau national par notre partenaire Ubifrance 
sont consultables sur le site Internet d’Ubifrance (www.ubifrance.fr)
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Nous vous proposons plusieurs solutions collectives pour développer votre CA export : à l’international, 
l’union fait la force (et fait baisser les coûts d’organisation/participation !)

Les missions de développement de marché



Descriptif :

Nous facilitons votre prospection par des rencontres directes avec des acheteurs, des donneurs d’ordres, 
des distributeurs ou agents sur un secteur d’activité. C’est pour vous l’assurance que vos produits seront 
présentés à des spécialistes.

Modalités :

Nos  partenaires (le réseau de Chambre de Commerce et d’industrie françaises à l’étranger et le réseau 
des Missions Economiques d’ Ubifrance) identifient les acheteurs potentiels du marché ciblé, et organise 
leur venue en Aquitaine. Vous participez à des entretiens avec chacun d’eux. Vous pourrez ainsi vous 
positionner par rapport à la concurrence française, locale et étrangère, avant de nouer des partenariats.

Ces rencontres d’acheteurs sont bien évidement sectorielles et vous sont proposées au niveau régional 
ou national.

Coût de la prestation :

Variable selon le nombre d’acheteurs réunis par l’opérateur et la destination

Il est à noter que certains accueils d’acheteurs peuvent bénéficier de subventions régionales, sous 
réserves d’éligibilité de votre entreprise.

Pour participer à une rencontre d’acheteurs, contactez  :

•	 le Conseiller en Développement International de votre Chambre de commerce et d’industrie.

•	 Pour les entreprises du secteur agroalimentaire, vous pouvez également contacter l’AaPRA

En début d’année, un programme d’actions régional (incluant tous les accueils d’acheteurs proposés par les opérateurs 
régionaux) est à votre disposition sur le site internet d’Aquitaine International (www.aquitaineinternational.com), ce 
qui vous permet de planifier vos participations selon notre offre et votre stratégie.

Le programme des accueils d’acheteurs organisés au niveau national par notre partenaire Ubifrance sont consultables 
sur le site Internet d’Ubifrance (www.ubifrance.fr)
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Rencontre d’Acheteurs



Descriptif :

Au niveau régional, le réseau des Chambres de Commerce et d’industrie d’Aquitaine sélectionnent des 
salons professionnels internationaux  pertinents au regard des secteurs forts de l’Aquitaine et organisent 
la participation des entreprises régional sur ces manifestations.

De même, l’AaPRA, l’Association Aquitaine de Promotion Agroalimentaire, propose d’organiser votre 
participation sur des salons internationaux du secteur agroalimentaire.

An niveau national, Ubifrance sélectionne les salons internationaux phares de votre secteur et y organisent 
la présence française. Les entreprises ainsi regroupées bénéficient d’un soutien financier, d’un stand clé 
en main sur un espace privilégié, d’un soutien logistique et d’une promotion ciblée. 

Participer à ces opérations, c’est : gagner en visibilité, promouvoir de nouveaux produits et services, 
identifier des partenaires commerciaux. 

Vous avez aussi la possibilité d’accéder à ces salons professionnels en tant que visiteur pour étudier la 
concurrence et valider la pertinence d’exposer lors d’une prochaine édition. 

Modalités :

2 formules vous sont proposées pour participer à un salon professionnel international :

•	 une formule clés en main, en général proposé par le réseau des Chambres de commerce et 
d’industrie d’Aquitaine : un stand individuel aménagé à l’intérieur d’un espace collectif régional 
qui optimise la visibilité, ce package inclut toute la logistique liée au déplacement (billet d’avions, 
transferts, hôtels…);

•	 un stand clé en main, proposé par Ubifrance ou l’AaPRA pour les salons du secteur agroalimentaire,  
au sein d’un pavillon France, vous bénéficez d’un espace individualisé tout en profitant de la 
communication et du passage généré par le stand national. 

Coût de la prestation :

Variable selon le salon et la formule choisie.

Il est à noter que certains accueils d’acheteurs peuvent bénéficier de subventions régionales, sous 
réserves d’éligibilité de votre entreprise.

Pour participer à un salon professionnel international, contactez :

•	  le Conseiller en Développement International de votre Chambre de commerce et d’industrie.

•	 Pour les entreprises du secteur agroalimentaire, vous pouvez contacter l’AaPRA

En début d’année, un programme d’actions régional (incluant tous les salons professionnels internationaux 
proposés par les opérateurs régionaux) est à votre disposition sur le site internet d’Aquitaine International  
(www.aquitaineinternational.com), ce qui vous permet de planifier vos participations selon notre offre et votre 
stratégie.

Le programme des salons professionnels internationaux organisés au niveau national par notre partenaire Ubifrance 
sont consultables sur le site Internet d’Ubifrance (www.ubifrance.fr)

Salons Professionnels Internationaux

3/3


