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Prospection terrain

Vous souhaitez :

- aborder un nouveau marché, modifier votre approche d'un marché ;

- vérifier que votre produit est adapté au marché que vous ciblez ;

- prospecter de nouveaux clients, mettre en place un réseau commercial ;
- identifier de nouveaux partenaires commerciaux ou industriels ;

- rechercher un agent commercial ou un distributeur...

Plusieurs solutions s’offrent a vous :

Test sur l'offre : testez les réactions du marché =
| LISIEF e

MISSIONS ECONOMIGUES

vos partenaires sur les marchés étrangers

+ Descriptif :

Cette prestation personnalisée, réalisée par les Missions Economiques d'Ubifrance, vous permet d'évaluer
la réaction de prospects locaux quant a votre offre de produits ou services.

Les experts sectoriels de la Mission Economique présentent votre offre a une sélection d’opérateurs dans
leur langue pour évaluer leur niveau d’intérét et recueillir leurs commentaires, avant de vous les restituer.

Vous pouvez ainsi analyser la sensibilité d'un marché, affiner et valider un coeur de cible et optimiser vos
actions de prospection.

¢ Modalités :

Vous établissez avec la Mission Economique une présentation de votre offre pour le pays concerné. L'expert
sectoriel de la Mission Economique locale présente votre offre a une sélection de contacts significatifs
par rapport a votre stratégie, recueille leurs commentaires et vous les restitue dans un rapport formalisé.

+ Colit de la prestation :

Prestation sur devis au temps passé, de 1 100 € HT a 3 300 € HT

¢ Pour effectuer un test sur I'offre :

Prenez contact avec le Conseiller en Développement International de votre Chambre de commerce et
d’industrie
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Mission de prospection individuelle N
UBIFRANCE UCCIFE

eTies
MISSIONS ECONOMIQUES Union des Chambres de Commerce

vos partenaires sur les marchés étrangers et d'Industrie Frangaises a 'Etranger

Descriptif :

Vous maitrisez les composants d’un marché local, mais souhaitez en rencontrer les interlocuteurs décisifs
pour votre activité ? Nos réseaux partenaires sélectionnent, en fonction de votre cahier des charges,
les contacts locaux en adéquation avec votre projet et organisent votre programme de rendez-vous sur
place.

Modalités :

Dans un cahier des charges complet, vous présentez votre entreprise et votre offre, ainsi que votre
stratégie sur le(s) pays envisagé(s) et les typologies de partenaires que vous souhaitez rencontrer.
Nos partenaires locaux (le réseau de Chambre de Commerce et d’industrie francaises a I'étranger et le
réseau des Missions Economiques d’ Ubifrance), en liaison avec vos équipes, sélectionnent les contacts,
et leurs envoient vos propositions et organisent un programme de rendez vous sur place.

Coiit de la prestation :

Selon les pays envisagés, nos deux réseaux partenaires peuvent proposer cette prestation

e Réseaux des Chambres de Commerce et d'Industrie francaises a I'étranger : prestation sur
devis au temps passé,

e Réseau des Missions Economiques d'Ubifrance : prestation sur devis de 1 100 € HT a
3300 € HT.

Pour effectuer une mission de prospection individuelle :

Prenez contact avec le Conseiller en Développement International de votre Chambre de commerce et
d’industrie
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