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Information

Entreprenes avec les (LT d'Aquitaine

de votre processus de réflexion a la réussite de votre projet

Hotline téléphonique et internet
Réglementations applicables, procédures

douanieres

Veille réglementaire et marchés

Evolution des réglementations, actualités sur

les marchés

Veille marchés publics

Suivi des marchés publics et appels d’offres

internationaux

Découvrir le monde de I'export
Conférences, ateliers de découverte,
rencontre de professionnels
(Faites de I'export, Carrefour de I'export...)

Les indispensables de I'export
Les outils et connaissances pour réussir a
I'international

Journées pays
Pour découvrir de nouveaux marchés ou
initier une démarche a l'international

Clubs des exportateurs
Mise en commun et échanges des
expériences

Diagnostic export
Evaluer les atouts de votre entreprise au
regard des prérequis d'une démarche a
I'international

Préconisations
Renforcer vos atouts, développer de
nouvelles compétences au sein de votre
entreprise

Réalisation d’études
Déterminer vos cibles, vos marchés, valider
votre stratégie

Déterminer votre plan d’actions
Définition des priorités, determination du
calendrier, affectation des moyens, choix des
indicateurs d'efficacité

Recherche de financement
Identification du financement adapté a votre
projet et ingénierie du dossier de demande

de subvention

Identification des prospects
Séléction de contacts qualifiés, détection de
projets

Solution Groupement Export
Accéder aux marchés internationaux en
mutualisant les ressources

Retrouvez I’'ensemble des p

Prospection terrain
Validation de l'offre, mission de prospection
individuelle

Actions commerciales collectives
salons professionnels internationaux,
rencontres B to B, missions de
développement de marché, accueil
d’acheteurs étrangers...

Solution V.I.E
Renforcer votre présence sur le terrain avec
le volontariat international en entreprise

Profiter d'expérience
réseau CCEF
Bénéficier de I'expérience des chefs
d’entreprise francais en poste en France et a
I'étranger

Portage a l'international
Solution pour la PME avec le Club
Portage Aquitain

Solution de communication

opérationnelle
Assistance, réalisation d'action ou de support
de communication en France et a I'étranger

Objectif Export
Programme d’accompagnement et de
formation des néo-exportateurs

Objectif Chine
Programme de coaching des
néo-exportateurs en Chine

Techniques du commerce

international
Progresser dans la maitrise des
compétences nécessaires au commerce
international (Incoterms...)

Formation/VAE
Suivre une formation qualifiante ou
diplomante au commerce international,
validation des acquis de I'expérience

Langues étrangeres
Acquérir, tester, développer, certifier sa
maitrise d’'une langue étrangére courante,
professionnelle ou technique.

Ateliers techniques
Formation dispensée par des experts
du commerce international

Une gamme de services a la carte selon vos besoins

Conseil
Assistance opérationnelle
Former ses collaborateurs
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Accomplir les formalités

Formalités internationales
Carnet ATA
Certificat d’origine
Visa de facture commerciale



